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1. CAPACIDAD TERMINAL DE LA UNIDAD DIDACTICA

Aplica las técnicas de comercializacién y transacciones comerciales de metales y minerales utilizando instrumentos metodoldgicos y téenicas administrativas a la

comercializacion
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- PROGRAMACION DE LA UNJ™
UNIDAD DIDACTICA N°

Perfil de egreso del estudiante: El Profesional Técnico en Metalur

identifica y analiza problemas, propone y realiza mejoras evalu

proleceion del medio ambiente.

AD DIDACTICA: Comercializ

L
¢

“ion de minerales y metales

gia aplica, supervisa y controla las operaciones y los procesos en plantas minero- metalirgicas. Asi mismo,

ando resultados en diversa elapas de la cadena de valor del proceso productivo, considerando normas de calidad, seguridad y

el la produccion, control y
mantenimiento de plantas
metaldrgicas a través del
desarrollo de técnicas y
herramientas
especializadas para lograr
la optimizacion de
procesos, maquinas,
equipos y talento
profesional para aplicarlos
en su vida profesional,
mostrando una actitud
asertiva

@

comercializacion y la
compra y venta de metales
y diversos tipos
concentrados,
describiende los canales y
clausulas  usuales  del
contrato de compraventa,
valorando la

importancia de la
comercializacion de
metales y concentrados de
minerales a nivel

nacional e

internacional como
dinamica de la

producciéon minera S.

Analiza vy discrimina las
operaciones colaterales de
comercializacién, efectuando
célculos swap y de cobertura
de precios, reflexionando
sobre la importancia de la
comercializacion y calculos
en las transacciones de los
minerales, cuidadando
siempre el medio ambiente y
salud ocupacional

Analiza y discute la comercializacién y
la compra y venta.

Conoce y analiza las estadisticas de
los paises productores y compradores
de concentrados de Cu, Pb y Zn.

Evalta los tipos de concentrados.

Describe  los  canales clausulas
usuales del contrato de compraventa.

Explica y discute las operaciones
colaterales de comercializacion

Realiza célculos swap y de cobertura de
precios

Ejecuta y analiza calculos sobre los
factores que afectan las pérdidas
metaldrgicas.

Calcula y discute los resultados de las
operaciones de la maquila e investiga
precios de la bolsa de valores.

e  Lacomercializacion minera

a  Productos que se comercializan

° Commodities

e  Losincoterms y sus caracteristicas.

Semana 04-05-06

o Posicién de la Produccion Minero- Metaltirgica
del Perti en el Contexto Mundial,

e Produccion Minera de minerales y andlisis de
causa de variacion,

° Produccion de concentrados.

Semana 07-08-09

o Manejoy transporte de conceit idos.

o Canales de comercializacién y clausulas usuales
de un contrato de compra y venta de
concentrados.

Modelos de contrato de compra y venta

Semana 10-11-12

e Operaciones colaterales de comercializacion y
conversion (Toll).
o Operaciones swap y cobertura de precios.

Semana 13-14-15

o  Liquidacion, especificacion y deduccion de
factores
e Valorizacién de Concentrados y Metales.

Semana 16

° Maquila y bolsa de valores.
o ElMercado Internacional y la Bolsa de Metales
o  EL Medio Ambiente en la Comercializacion de
Minerales
o Impacto Ambiental en la Comercializacion de
Minerales, Concentrados y Refinados.
Semana 17
Retroalimentacion
Semana 18
Froceso de recuperacion

18 semanas

72 horas

Inicio
12/08/2019

Término
13/12/2019

UNIDAD DE COMPETENGIA CAPACIDAD INDICADORES DE LOGRO ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE HORAS Y FECHAS
ASOCIADA AL MODULO
Planifica, analiza yevalla | ¢ Examina y discute la Semana 01-02-03




