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II. FUNDAMENTACION
La Unidad Didactica de Comercializacion de Minerales y Metales

permitira al alumno, investigar,

analizar, proyectar, evaluar y aplicar técnicas de comercializacién y transaccién de minerales
metalicos y no metdlicos y metales utilizando instrumentos metodoldgicos y técnicas administrativas a
la comercializacion, asi como también se familiarizara con la cotizacién diaria de minerales. Para ello
debera hacer célculos predictivos de precios a futuro a efectos de cotizar la produccion estimada de la

mina, aun cuando el mineral no ha sido extraido, lo que sirve para p

rotegerse de las fluctuaciones de

los precios; por asegurarse de por lo menos alcarizar un margen superior a su punto de equilibrio.

II1. CQMPETENCIA GENERAL, CAPACIDAD TERMINAL Y PRODUCTO

producto de la unidad
didactica

unidad de competencia asociado capacidades de la unidad
al modulo - didéctica
Planifica, analiza y evalia el la Aplica las' técnicas de
producgién,,  control y comercializacion y
mantenimiento de plantas transacciones
metallrgicas a través del comerciale$ de metales y
desarrollo  de  técnicas y minerales ©  utilizando
herramientas:  especializadas instrumentds

para lograr la optimizacion de metodoldgicos y técnicas
procesos, maquinas, equipos y administrativas a  |Ia
talento .  profesional para comercializacion
aplicarlos en su vida profesional,

mostrando una actitud asertiva.

Valoriza minerales en forma
de concentrados y metales
en forma de, Dbaras,
alambres, catodos y otras
formas de productos
metalirgicos de acuerdo a
las normas de valorizacion
internacionales para metales

(Commodities) oy
concentrados de wun solo
elemento metalico vy

concentrados  polimetalicos
{(bulk)




IV. ORGANIZACION DE ACTIVIDADES Y CONTENIDOS BASICOS.-

5

Semanas/
Fecha

— - - 00O

CAPACIDAD

09 semanas
Del 12/08/19" |

at 1171019 '

Examina y discute Ia
comercializacion  y
la compra y venta
de metales  y
diversos tipos
concentrados,
describiendo los
canales y clausulas
usuales del contrato
de compraventa,
valorando la
importancia de la

- comercializacion de
~metales
‘'concentrados de

minerales a nivel
nacional e
internacional como
dindmica de la
produccion minera

vt b = —

Actividades de aprendizaje

Indicadores de logro

Semana 01-02-03
¢ Lacomercializacion minera
Praductos que se comercializan

e,

¢ Commodities
¢ Losincoterms Y sus caracteristicas.
Semana (04-05-06

¢ Posicién de la Produccion Minero-

© Metallirgica del Perti en el Contexto
Mundial.

¢ Produccién Minera de minerales Yy analisis

: de tausa de variacion.

e Produceion de concentrados.

Se.mana 07-08-09

o Manejo y transporte de concentrados.

e Canales de comercializacion y clausulas
usuales de un contrato de compra y venta de
concentrados.

e Modelos de contrato de compra y venta

Analiza y discute Iz
comercializacion vy la
compra y venta.

Conoce y analiza las
estadisticas de |Ios
paises productores y
compradores de
coricentrados de Cu,
Pb'y Zn.

Evalda los tipos de
concenfrados.

Describe los canales
clausulas usuales del
contrato de
compraventa.

Explica y discute las

operaciones

colaterales de
comercializacion.

Semanas/
Fecha

Capacidad

Actividades de aprendizaje

Indicadores de logro

08 semanas

Del 14/10/19

Al 13/12/19

Analiza y discrimina
las operaciones
colaterales de
comercializacién,
efectuando  calculos
swap y de cobertura
de precios,
reflexionando sobre la
importancia de Ia
comercializacion y
calculos en las
fransacciones de los
mineraies, cuidadando
siempre el medio
ambiente vy  salud
ocupacional

Semana 10-11-12

® Operaciones colaterales de comercializacion
¥y canversion (Toll).

° Operaciones swap y cobertura de precios.

Semana 13-14-15

¢  Liquidacién, especificacion y deduccion de
factores
e Valorizacién de Concentrados y Metales.

Semana 16

e Maquila y bolsa de valores.
o ElMercado Internacional Y la Bolsa de
Metales
e EL Medio Ambiente en la Comercializacion
de Minerales
°  Impacto Ambiental en la Comercializacion
de Minerales, Concentrados y Refinados.
Semana 17
Retroalimentacion
Semana 18
Proceso de recuperacion

Realiza calculos swap
y de cobertura de
precios

Ejecuta y  analiza
calculos sobre los
factores que afectan
las pérdidas

metallrgicas.

Calcula y discute los
resuftados de [as
operaciones de Ia
maquila e Investiga
precios de la bolsa de
valores,




V. METODOLOGIA.-

¢ Metodologia activa

o Clase dirigida

o Desarrollo de problemas y simulaciones
e Trabajo en equipo

VI. MATRIZ DE EVALUACION

. Producto de
C d . Instrumentos
Apaqigad capacidad
e  Examina y discute la e Valoriza minerales e Formatos de
comercializacién y la compra y en forma de valorizacion
venta de metales y diversos tipos concentrados y
concentrados, describiendo  los metales y otras | ° FPruebasorales
canales y clausulas usuales del formas de productos o Prueba escrita
contrato de compraventa. metallirgicos de . )
P acuerdog a las o Actitudes: lista de
normas de cotejos
valorizacion
internacionales
e Analiza y  discrimina las ¢ Realiza calculos s Hojas de célculo
operaciones colaterales de swap y de cobertura
comercializacién, efectuando de precios y factores | © Fruebas orales
calculos swap y de cobertura de que afectan las e  Prueba escrita
precios, reflexionando sobre la pérdidas . _
importancia de la comercializacién metalirgicas y | Actitudes: lista de
y célculos en las transacciones de operaciones de cotejos
los minerales, cuidadando magquila y prediccidn
siempre el medio ambiente y precios de [a bolsa
salud ocupacional de valores,
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